LEBENSLAUF
Claudia Casademunt

Personliches:
Verheiratet, 2 erwachsene Tochter
Seit dem Alter von 20 Jahren im Flugzeug

zwischen Spanien (Barcelona) und Deutschland
(Oldenburg) sowie seit einiger Zeit auch
Washington DC und Mallorca.

| . | . T: (+34) 609 342 022 (ES)
B ARCELUONA Tel.: (+49) 1577 398 99 45 (DE)
MALLGOTRTCA cc@claudia-casademunt.com
C [ a U d 1A Casadem u nt www.claudia-casademunt.com
OLDENSBURSGEG USt-ID: DE 270113721
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2008-2009
2007-2009
1984-1986
1977

1975-1977
1974-1975
1974

Diplomiert in:

Executive Coaching (Esade, Barcelona)

Psychologischer Berater (ALH, staatl. anerkannt)

Fachkaufmann AuRenwirtschaft (IHK Oldenburg)

Staatl. anerkannter Dolmetscher und Ubersetzer | IHK, Diisseldorf)
Public Relations (Novo Studio/ Augusto Ferrer, Barcelona)
Spanische Geschichte, Kunst und Sprache (Universitat Barcelona)
Abitur (Wirtschaftsgymnasium Oldenburg)

Weitere Ausbildungen:

Team Coaching (Washington DC)
NLP & Coaching (Institut Gestalt)
Transformation von Organisationen (ontologischer Ansatz))

Persénlichkeitstests PAPI S, PAPI N, 3602 FEED FORWARD SPRACHEN (flie8end)
Appreciative Inquiry (Change Management) Deutsch, Spanisch, Englisch
Beschaffungsmarketing (Prof. Barth, Universitat Duisburg)

Interner QS Auditor (Bureau Veritas, Barcelona) Gute Kenntnisse:

Total Quality Management Franzosisch, Katalanisch

Hay Management Stellenbeschreibungen
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BERUF 1975 -1988

Berufserfahrung

1974-1975 CEMASCE SA / Assistentin 2. Geschéftsfithrer, Dolmetscherin (Barcelona)
1975-1984 COMERCIAL SCHNEIDER SA / Office Manager (Barcelona)

1984-1986 KIESERLING TRADING / Einkauf/Verkauf (Bremen)

1986-1988 COMERCIAL SCHNEIDER SA / Office Manager (Barcelona)

Besondere Kenntnisse erhalten ‘on the jobs’

Buro Organisation

Technische Ubersetzungen Deutsch/Spanisch
Niedrigpreis verhandeln / Hochpreisig verkaufen
Export/Import Management Siid- und Mittelamerika
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erworbene
SPEZIAL-KENNTNISSE

QUIMICA FARMACEUTICA BAYER
Bereiche:  Operations (Fabriken) :
Public Relations am (Tralner)

Weiterbildung in Fabriken (Koordination)
Einkaufsverwaltung

Einkaufsleitung QFB
Rohstoffe. + intern Techn. Einkauf Umstellung von AS 400 auf SAP R3
(2 Werke) (Pilotprojekt)

Beschaffungsmarketing (Prof. Dr.Barth,
BAYER POLIMEROS Universitat Duisburg)

Bereich: Einkauf :
Einkaufsleitung Verpackung lberia Auditor QS

(6 Werke) Coaching Einkaufsteam und Lieferanten

Hay Management Stellenbeschreibungen

Global Sourcing (weltweite strategische
LANXESS Analysen und Verhandlungen)

Bereiche:  Einkauf Ausbilder ‘Verhandlung” and ‘Interkulturelle

Einkaufsleitung Spanien Differenzen’ bei Bayer Leverkusen
(Verantw. Spanien + in diversen

Global Sourcing Teams)

BAYER GROUP
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2007 bis heute

Zuruck auf die Schulbank.....

2008-2009 Executive Coaching (Esade, Barcelona)
2007-2009 Psychologischer Berater ( ALH, staatl. anerkannt)

Weitere Ausbildungen

Team Coaching (Washington DC)

NLP & Coaching (Gestalt)

Transformation von Organisationen (ontologischer Ansatz)

Zeryifiziert fiir Personlichkeitstests PAPI S, PAPI N, 3602 FEED FORWARD evaluations
Appreciative Inquiry (Change Management)

EFT — Tapping

Systemische Aufstellungen

EXECUTIVE COACH fiir Unternehmen , deren Manager , Mitarbeiter und Teams
PERSONAL COACH / Psychologische Beraterin (ALH) fiir Privatkunden

Wo? Deutschland : Biiro in Oldenburg
Spanien : Barcelona / Mallorca



